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Je m'appelle Axelle

ceo de cesarea agency, 
fondatrice de girl boss

www.girl-boss.com

diplômée en Master de Recherche en Études

Littéraires ET TITULAIRE DU CAPES. 

J'AI ÉTÉ PROFESSEUR DE COMMUNICATION

NUMÉRIQUE À L'UNIVERSITÉ AIX-MARSEILLE.

EN PARALLÈLE DE MES ÉTUDES, J'AI DÉBUTÉ DANS

L'ENTREPRENEURIAT EN 2016. cela fait déjà 7 ans.

JE SUIS AUJOURD'HUI À LA TÊTE DE

DEUX ENTREPRISES DONT CESAREA

AGENCY, ORGANISME DE FORMATION

SPÉCIALISÉ DANS LA PROMOTION DE

L'ENTREPRENEURIAT FÉMININ. 

Aujourd'hui 

qui  su is-je  ?



C'EST QUOI ?

Business plan



Faire un business plan (ou plan d'affaires)

consiste à rédiger un dossier de présentation de

votre projet de création d'entreprise. 

C'est la première concrétisation de votre

projet.

Ce travail, qui peut paraître fastidieux.

POURTANT, IL vous permettra de mesurer la

pertinence et le niveau d'aboutissement de votre

projet. Cela permettra aussi de vérifier son

réalisme par rapport au marché, estimer sa

rentabilité. Enfin, le business plan vous permettra

de convaincre vos éventuels financeurs ou

associés de vous soutenir.

à quoi sert un

business plan ?



Le dossier que vous allez constituer doit permettre

au lecteur de :

- comprendre rapidement de quoi il s'agit, à quel

besoin répond le produit ou service proposé.

- identifier le profil du dirigeant, estimer sa capacité

à mener le projet à bien, ses motivations, objectifs et

atouts.

- évaluer sa valeur et le sérieux de sa préparation.

- prendre position sur le projet.

but du 

business plan 



valider son idée

Business plan



COMMENT VÉRIFIER SON IDÉE ?

CE QUE JE SAIS FAIRE :

MON PROJET : 

CE QUE J'AIME FAIRE : 

CE DONT MON AUDIENCE A BESOIN :



LE CLIENT CIBLE

Business plan



Quelle est sa situation ? 

Quels sont ses désirs et ses rêves, ses aspirations ? 

Quelles sont les croyances qui l'empêchent

d’avancer Ou bien les préjugés qu’il peut avoir sur

le but qu’il veut atteindre ?

Quelles sont ses peurs ? 

Un persona est un personnage fictif qui représente

votre client cible idéal. Les entreprises utilisent

souvent les personas pour identifier concrètement un

profil susceptible d'acheter le produit/service que l'on

veut lui vendre. 

pour réaliser son persona, il faut s'interroger sur son

client cible : 

bravo,  vous avez dressé l’archétypes de clients ou

acheteurs potentiels de votre offre afin de mieux les

comprendre, pour mieux les atteindre et les satisfaire. 

COMMENT TROUVER

SON PERSONA



ÂGE :

peurs/ croyances :

NOM : GENRE :

STATUT MARITAL :

SECTEUR D'ACTIVITÉ
:SALAIRE ANNUEL :

TYPE DE LOGEMENT : LOCALISATION :

NIVEAU D'ÉTUDES :

INTITULÉ DU MÉTIER :

NOMBRE ET ÂGE DES ENFANTS
:

désirs / rêves : 

POINTS  DE  CONTACT
presse

BLOGS / SITES WEB

RÉSEAUX SOCIAUX

TV/ SÉRIES

podcasts 

MAGASINS physiques

FICHE DE VOTRE PERSONA

notes générales :



critères à

Business plan

respecter



DOSSIER PRÉCIS et concret.

dossier facile à LIRE, À comprendre.

dossier AYANT une structure logique. 

dossier QUI comprend une étude de marché,

un plan de trésorerie PRÉVISIONNEL sur 12

mois, UN PLAN DE FINANCEMENT INITIAL et sur 3

ans, un COMPTE DE RÉSULTAT PRÉVISIONNEL

SUR LES 3 PREMIÈRES ANNÉES.

 

Un business plan doit être présenté de manière claire,

concise et professionnelle. IL DOIT AVOIR UNE mise en

forme attrayante et une structure logique. Voici les

éléments courants d'un business plan COMPLET :

les critères À 

RESPECTER 



la structure

Business plan

logique



1. EXECUTIVE SUMMARY : Votre business plan
débute pas une présentation synthétique et
"vendeuse" de votre projet.

2. PRÉSENTATION DE VOUS ET VOTRE ÉQUIPE.
METTEZ EN ÉVIDENCE LE LIEN ENTRE VOS
COMPÉTENCES, EXPÉRIENCES PASSÉES ET LE
PROJET À VENIR. 

3. PRÉSENTATION GÉNÉRALE DU PROJET : COMMENT
CETTE IDÉE EST-ELLE VENUE ? QUELLES SONT VOS
MOTIVATIONS ? QUELS SONT VOS ATOUTS POUR
RÉUSSIR ?

LES 6 ÉTAPES 

SON BUSINESS PLAN 

POUR RÉUSSIR



4. La partie économique du business plan :
présentation du ou des produits et services /
Une présentation du modèle économique (ou
business model) que vous allez adopter :
décrivez comment l'entreprise compte créer
DE LA RICHESSE. 
 

> ÉTUDE DE MARCHÉ : expliquez quel est le
marché dans lequel vous vous situez,
détaillez les caractéristiques des clients
potentiels, indiquez quels sont vos
concurrents directs ou indirects, exposez
les risques liés à votre environnement
économico-juridico-socio-professionneL.

LES 6 ÉTAPES 

SON BUSINESS PLAN 

POUR RÉUSSIR



> La stratégie que vous avez retenue pour
pénétrer votre marché et développer votre
activité : la segmentation opérée du marché,
le choix du combo produit/marché, le
positionnement retenu par rapport à la
concurrence, les décisions de mix marketing
que vous avez prises (politique de produit, de
prix, de distribution et de communication).
 

> Le chiffrage de votre chiffre d'affaires
prévisionnel, en vous appuyant le plus
possible sur des éléments concrets.

LES 6 ÉTAPES 

SON BUSINESS PLAN 

POUR RÉUSSIR

https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/etapes-creation-dune-entreprise/realiser-son-etude-marche/mix-marketing-actions-gagner


5. LA PARTIE FINANCIÈRE DU BUSINESS PLAN : 
ELLE COMPORTE PLUSIEURS DOCUMENTS.

tableau des investissements.
PLAN DE FINANCEMENT INITIAL.
COMPTE DE RÉSULTAT PRÉVISIONNEL SUR 3 ANS.
PLAN DE TRÉSORERIE PRÉVISIONNEL SUR 12 MOIS.
CALCUL DU SEUIL DE RENTABILITÉ.
PLAN DE FINANCEMENT À 3 ANS. 
Le tableau des annuités de crédit SI EMPRUNT.

LES 6 ÉTAPES 

SON BUSINESS PLAN 

POUR RÉUSSIR



6. LA PARTIE JURIDIQUE.

La présentation du régime juridique de la
nouvelle entreprise doit servir à expliquer
et justifier le choix retenu, à présenter la
répartition du capital et des pouvoirs en
découlant. 

7. LE SOMMAIRE : ESSENTIEL POUR FACILITER LA
LECTURE. À PLACER APRÈS L'EXECUTIVE SUMMARY.

8. LA PARTIE DOCUMENTAIRE : 

Cette partie doit faire l'objet d'un dossier à
part pour réunir toutes les pièces
justificatives et ne pas alourdir le business
plan.

LES 6 ÉTAPES 

SON BUSINESS PLAN 

POUR RÉUSSIR

https://bpifrance-creation.fr/entrepreneur/creer-compte


rdv téléphonique

GIRL BOSS vous  accompagne

Réservez votre RDV téléphonique gratuit pour

découvrir notre accompagnement. Lien dans

notre bio Instagram :    cesareaagency

Ces missions vous semblent irréalisables ? Nous

vous proposons des méthodes pour y parvenir

étape par étape.

vous souhaitez 

en savoir + ?

@



Suivez - nous

Ig || @cesareaagency

GI RL  BOSS

BY  CES AREA  AGENCY


